
 
 

PerfectView Wervingsacties  

 
De voordelen van PerfectView 
Wervingsacties op een rijtje: 
 
� de opbouw van de applicatie is 

simpel en daardoor makkelijk en 

snel te bedienen; 
 
� het invoeren van gegevens gaat 

foutloos door checks op adres, 
bankrekeningnummer en leeftijd; 

 

� het importeren van bestaande 
relaties en exporteren van nieuwe 
en gemuteerde relaties kan; 

 
� de applicatie is aan te passen aan 

specifieke klantwensen. 
 
Kortom, met PerfectView 
Wervingsacties kunt u op eenvoudige 
wijze geautomatiseerd nieuwe 
relaties werven voor uw organisatie. 
  

Voor snelle registratie van nieuwe abonnees of lede n 
tijdens evenementen.  
 
In samenwerking met omroeporganisatie BNN ontwikkel de PerfectView een applicatie 
die het mogelijk maakt nieuwe abonnees of leden zee r snel in te voeren, te registreren en  
vast te leggen in een database. Tijdens evenementen , waar inschrijvingen en 
aanmeldingen elkaar snel opvolgen is deze applicati e dé uitkomst voor wervingsacties.  
 
Snel, simpel en foutloos  

Een nieuw lid of abonnee invoeren gaat zeer gemakkelijk, omdat de applicatie is 
geprogrammeerd mee te denken. Een voornaam wordt automatisch doorgezet naar een 
voorletter. En met behulp van een geïntegreerde postcodetabel worden straat- en plaatsnaam 

gekoppeld aan de ingevulde postcode en huisnummer. Foutieve combinaties herkend én 
gemeld. Ook zit er een check op het bankrekeningnummer (niet meer dan 9 cijfers) en indien er 
een bepaalde leeftijdsondergrens zit aan het lidmaatschap of abonnement kan ook daar een 

automatische check worden ingebouwd. In dit geval op basis van geboortedatum. Alle 
gegevens van een nieuwe klant invoeren is binnen één minuut gedaan. 
 
Importeren en exporteren  

Wilt u de applicatie vullen met bestaande abonnees en leden om tijdens de wervingsacties te 
kunnen checken of mensen zich nogmaals inschrijven of abonneren? Dat kan. Excel, CSV en 

textbestanden kunnen volgens de specificaties van de applicatie gemakkelijk worden ingelezen. 
Dit geld ook voor productcodes en –omschrijvingen die u inzet als welkomst- of relatiegeschenk 
en per nieuw lid wil registreren. Wilt u na de wervingsactie het gemuteerde en aangevulde 

bestand weer inlezen in uw abonnee- of ledenbestand, dan kan dat via de exportfunctie van de 
applicatie. Zo houdt u uw relatiebestand up to date en kunt u toch geautomatiseerd werven. 
 
Beurzen, winkelacties of met behulp van een callcen ter  

Waar u ook nieuwe leden of abonnees werft, met behulp van PerfectView kant dit 
geautomatiseerd, tegen betaalbare prijzen en zonder problemen. Alleen nieuwe leden 

registreren? Dat kan al op één of meerdere standalone PC’s of laptops. Ook uw bestaande 
klanten kunnen bedienen met kortingsaanbiedingen en gegevens kunnen muteren? Dat kan 
met behulp van een serverinstallatie, waarbij iedereen toegang heeft tot dezelfde database.  

Uiteraard is de applicatie aan te passen aan uw specifieke wensen. 

Contact 
Wilt u meer weten over PerfectView 

Wervingsacties of wilt u een afspraak 
maken? Neem dan contact met ons op: 
 
PerfectView B.V.  
Lage Biezenweg 5e 
4131 LV  VIANEN 
T +31 (0) 887 751 300 
F +31 (0) 887 751 302 

www.perfectview.nl 

info@perfectview.nl 
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